& Expensya Equiliorio entre a geracdo de leads de curto e longo prazo no Linkedin

Sede: Paris, Franca | N° de funciondrios: 51-200 | Setor: Software

Objetivos

£ ¢ O LinkedIn é o Unico canal de atragdo de talentos no qual temos a

certeza de estar segmentando as empresas e os decisores

*  Gerarleads qualificados a curto prazo para preencher a lista de
talentos selecionados de vendas e desenvolver potenciais candidatos

a longo prazo.

Solucodes

Uma abordagem com dois focos: Segmentacdo ampla

*  Para criar demanda futura, a empresa desenvolve um publico amplo 4
usando conteudo de qualidade, como e-books e infograficos. Isso gera Vezes
um grande volume de leads futuros para desenvolvimento a longo prazo. Volume de geracdo de leads

*  Para gerar demanda imediata, a empresa segmenta decisores seniores
altamente interessados por meio de mensagens de aquisicdo. Com
segmentagdo mais restrita, as taxas de preenchimento dos formuldrios
de geragdo de leads costumam ser 2 vezes maiores, se comparadas

aquelas de leads futuros.

Acesse business.linkedin.com/pt-br/marketing-solutions e comece a usar as Solugdes de Marketing do Linkedln hoje mesmo.
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